
Präzision in der Zerspanung – damit haben wir uns weltweit einen Namen gemacht. 

Regionale Verbundenheit, Offenheit, Tradition und Innovation haben unseren Erfolg 

geprägt. Wir entwickeln, produzieren und vertreiben Präzisionswerkzeuge für die 

Metallbearbeitung. Wir suchen zum 01.09.2023 eine motivierte Persönlichkeit, die in 

den kommenden Jahren die Zukunft der Werkö Group aktiv mitgestaltet und: 

 

Key Account Manager Sales & Distribution (m/w/d)  

 

Das sind Ihre Aufgaben: 

• eigenverantwortliche technische und kaufmännische Betreuung unserer 

langjährigen Bestandskunden sowie Ausbau des professionellen Händlernetzes in 

Deutschland sowie internationalen Märkten 

• aktive Mitarbeit im Bereich Portfolioausbau- und -optimierung sowie 

Produktmarketing 

• ganzheitliche Planung und Abwicklung von Kundenaufträgen  

• interne Koordination zwischen verschiedenen Abteilungen  

• Optimierung bestehender Prozessabläufe & Umsetzung eigener Initiativ-Projekte  

Ihr Profil: 

• abgeschlossenes Maschinenbaustudium oder 3-jährige abgeschlossene 

fachspezifische Ausbildung in der Zerspanung sowie fachspezifischer 2-jähriger 

Abschluss zum Techniker/Vertriebler/Betriebswirt  

• nachweisbare praktische Erfahrungen im Vertrieb 

• Kenntnisse in der technischen Herstellung von Zerspanungswerkzeugen 

• Führerschein Klasse B  

• sicherer Umgang mit EDV (MS Office, ERP-System, CRM-System) 

• sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

 

Das bieten wir: 

• sehr gute berufliche Perspektiven in einer wachsenden Unternehmensgruppe  

• verantwortungsvolle und vielseitige Tätigkeiten, in einer sich stetig 

weiterentwickelnden Branche 

• persönliche Atmosphäre in einem motivierten Team  

• angemessene leistungsgerechte Vergütung 

• flexible Arbeitszeiten  

• Möglichkeit zum Homeoffice  

• unbefristete Festanstellung  

• attraktive JobRad Angebote 

 

Wenn Sie ein ausgeprägtes Dienstleistungsverständnis, Verhandlungsgeschick, 

Kommunikationsstärke, Präsentationsfähigkeit und Freude am Umgang mit Kunden 

haben, dann werden Sie Teil der Werkö Group. 

Bitte senden Sie Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen bitte an: 

Werkö Group 

In den Langen Lehden 17 

98693 Ilmenau 

oder per E-Mail an: hr@werkoe.com 

 


